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Resumen.

En el siguiente trabajo se dará a conocer cómo la presión tributaria de Argentina lleva a

que las empresas manipulen sus estados contables con el fin de abonar menos tributos.

Se analizaron los estados contables de cinco empresas de Argentina que cotizan sus

acciones en la Bolsa de Buenos Aires, calculando para cada una de ellas el M-Score y

cada indicador que lo conforma. Se realizó también un análisis de correlación entre los

indicadores y el M-Score de las empresas estudiadas. Se concluye que la presión

tributaria del país es muy elevada y que el impuesto de mayor proporción es el impuesto

a las ganancias, donde utilizando prácticas de Contabilidad Creativa y Gestión del

Resultado, intentan disminuir su base impositiva, para que el impuesto a pagar sea

menor. Esto rompe con los principios de contabilidad y la información proporcionada

deja de ser confiable, por lo que se recomienda que, en las prácticas de Auditoria,

quienes la realicen, incorporen el cálculo de M-Score para detectar el desfasaje de la

información contable.

Palabras clave: Manipulación, Estados Contables, Contabilidad Creativa, Gestión del

Resultado.
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Abstract.

In the following work, it will be revealed how the tax pressure in Argentina leads

companies to manipulate their financial statements in order to pay less taxes.

The financial statements of five Argentine companies that trade their shares on the

Buenos Aires Stock Exchange were analyzed, calculating the M-Score and each

indicator that makes it up for each of them. A correlation analysis was also carried out

between the indicators and the M-Score of the companies studied. It is concluded that

the country's tax pressure is very high and that the tax with the highest proportion is the

income tax, where, using practices of Creative Accounting and Result Management,

they try to reduce their tax base, so that the tax to be paid is lower. This breaks with the

accounting principles and the information provided is no longer reliable, so it is

recommended that those who carry it out incorporate the calculation of the M-Score in

the audit practices to detect the lag of the accounting information.

Keywords: Manipulation, Financial Statements, Creative Accounting, Result
Management.



4

Introducción.

Los estados contables proporcionan información útil para la toma de decisiones

del ente, como así también de usuarios externos. Quienes utilizan esta información

suponen que la misma es confiable y que cumple con lo que las normas contables

profesionales establecen para la elaboración de los estados financieros. Sin embargo, en

la actualidad los datos que conforman los estados se ven alterados por quienes los

preparan, aparece aquí el concepto de Manipulación Contable, que refiere a la

transformación de cifras de lo que son actualmente, a lo que se desea que sean,

aprovechando las normas existentes o ignorando alguna de ellas (Amat y Blake, 2002).

Como lo mencionan Stolowy y Breton (2000) la contabilidad creativa se basa en el

deseo de influir en la percepción del riesgo empresarial que tienen los participantes de

los mercados financieros.

Al hablar de manipulación contable debemos relacionarlo con dos situaciones

(Elvira y Amat, 2008):

1. Contabilidad creativa: Es un conjunto de medidas que tiene como objetivo

afectar al balance de situación, aprovechándose de los vacíos de la normativa

contable y de su permisividad para expresar hechos económicos de distintas

maneras.

2. Gestión del beneficio contable: Conocido como earning management y de allí

surgen dos conceptos income smoothing (alisamiento de resultados) y big bath

(depresión del resultado), ya que se intenta reducir los beneficios actuales con el

objetivo de incrementarlos a futuro.
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Dentro de la Contabilidad Creativa, Amat y Blake (2000) mencionan técnicas

que suelen utilizarse para implementar esta práctica, entre ellas podemos mencionar:

● Aumento y reducción de gastos: La normativa contable permite que se manejen

algunos gastos. Un ejemplo de esto es el caso de las amortizaciones, si se desea

aumentar el beneficio se amortizará más y viceversa.

● Aumento o reducción de ingresos: Utilizar abusivamente algunos principios de

contabilidad, como por ejemplo el principio de prudencia, anticipando o

retrasando el reconocimiento de los ingresos.

● Aumento o reducción de activos: Como se indicó anteriormente, existe cierto

grado de maniobra con relación a las amortizaciones lo que hace que exista la

posibilidad de aumentar o disminuir el valor de los activos correspondientes,

Las existencias de mercaderías pueden valuarse por distintos métodos (PEPS,

UEPS, PPP, por ejemplo) por lo que la cantidad total puede variar y afectar así el

costo de ventas.

● Aumento o reducción de los fondos propios: Las modificaciones en los

resultados que se mencionan en los ítems anteriores afectan la proporción entre

deudas y fondos propios, modificando también los indicadores de

endeudamiento.

● Aumento o reducción de deudas: Debido a los vacíos legales de los principios de

contabilidad, por ejemplo, se adelanta o retrasa el plazo de cancelación de sus

obligaciones, esto puede modificar el diagnóstico de ciertos índices como el de

endeudamiento, liquidez, entre otros.
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● Reclasificación de activos o pasivos: Las empresas tienen cierto grado de

libertad a la hora de determinar de qué lado de la igualdad patrimonial puede

considerarse cierto concepto, afectando las relaciones entre los distintos

componentes patrimoniales y así modificando ciertas ratios, como por ejemplo

el de liquidez.

● Información incluida en la memoria, en el informe de gestión y en el informe de

auditoría: Hay apartados de estos informes que pueden incluir o no cierta

información que hace que se modifique la opinión que se desprende de los

mismos.

● Presentación de la información: Hace referencia a los criterios utilizados en la

presentación de la información.

Al observar estas técnicas podemos ver que en su mayoría llevan a la Gestión

del Beneficio, ya que al modificar el estado de situación patrimonial se está

implementando uno de los métodos más utilizados para alterar el resultado, denominado

alisamiento de beneficios (income smoothings). Pina (1988) lo define como: “La

selección por parte del gerente de aquellas prácticas contables que reduzcan las

fluctuaciones que se producen en los beneficios a lo largo de los ejercicios contables

dentro del marco de los principios de contabilidad generalmente aceptados”. Otra

técnica de gestión del beneficio es la depresión del resultado (big bath), consiste en que

una empresa con malos resultados intenta maximizar esa pérdida y hace que los

resultados en los años futuros parezcan mejores.

Estas prácticas de manipulación contable mencionadas anteriormente

constituyen un fraude, ya que violan los Principios de Contabilidad Generalmente
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Aceptados (Beneish, 1999). Los estados financieros deben perseguir como objetivo

reflejar la imagen fiel de los resultados y de la situación económica financiera del ente,

es por esto que quienes los elaboran deben cumplir con lo establecido en el Código de

Ética del Contador Público en los Principios Fundamentales del Profesional de

Contabilidad, entre ellos podemos mencionar:

1. Integridad: ser franco y honesto en todas las relaciones profesionales y

empresariales.

2. Objetividad: no permitir que la influencia de terceros prevalezca sobre sus

juicios profesionales o empresariales.

3. Competencia y diligencia profesionales: mantener el conocimiento y la aptitud

profesional al nivel necesario para asegurar que el cliente o la entidad reciban

servicios profesionales competentes, con las actualizaciones en cuanto a la

práctica, legislación y técnicas. Actuar con diligencia y conforme a las normas

técnicas y profesionales.

4. Confidencialidad: La información obtenida de sus relaciones profesionales y

empresariales debe ser respetada; no se debe revelar dicha información a

terceros sin autorización, salvo que exista un derecho o deber legal o profesional

de revelarla. Tampoco se puede hacer uso de esta información en beneficio

propio o de terceros.

5. Comportamiento profesional: cumplir con disposiciones legales y reglamentarias

y evitar cualquier actuación que pueda desacreditar a la profesión.
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Además de a estos principios la responsabilidad profesional puede abordarse

desde distintos puntos de vista: Derecho Privado (Responsabilidad Civil), Derecho

Penal, Derecho Tributario, Según las Normas Disciplinarias y Éticas.

En el desarrollo del trabajo veremos cómo las empresas Argentinas recurren a la

manipulación de estados contables con el fin de pagar menos tributos, en este punto

cabe destacar que el Contador Público que actúa como asesor impositivo no es

responsable por los tributos de quien asesora, pero ante situaciones de evasión o elusión

fiscal (ámbitos donde se utiliza la manipulación de estados contables) en principio es

inocente (por la normativa penal) hasta que el ente regulador (AFIP) lo compruebe.

Beneish (1999) propone un modelo para reconocer aquellos estados

manipulados de los que no lo están. Menciona en su trabajo que la evidencia de

probabilidad de manipulación aumenta con: aumentos inusuales de cuentas por cobrar;

deterioro en los márgenes brutos; disminución en la calidad de los activos; crecimiento

de las ventas; aumento de las provisiones. Por esto, considera que los datos contables

son útiles para detectar la manipulación y evaluar la confiabilidad de la información.

La preocupación por medir la discrecionalidad de los estados financieros dio

origen a múltiples investigaciones: modelo de Jones (1999), modelo de cash-flow de

Kasznik (1999), el modelo de performance-matching (Katari et.al, 2005), el modelo de

asimetría contable (Ball y Shivakumar, 2006). Todavía no se ha llegado a un consenso

sobre cuál de ellos ofrece un mejor cálculo del nivel de discrecionalidad contable

(Panella y Baronio, 2020). El modelo de Beneish se enfoca, a diferencia de otros

métodos que consideran los devengos totales, en aquellos resultados que son

susceptibles de ser manipulados y los compara con años anteriores para detectar en qué
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año se produce la irregularidad. La fórmula del M-Score es la siguiente:

M-Score = -4,84 + 0,92(DSRI) + 0,404 (AQI) + 0,115 (DEPI) + 4,679 (TATA) + 0,528

(GMI) + 0,892 (SGI) – 0,172 (SGAI) – 0,327 (LVGI).

Está conformado por un primer valor que es una constante; luego, son índices

que son multiplicados por una beta, que indican lo siguiente: DSRI, índice de rotación

de cuentas por cobrar; GMI, índice de margen bruto; AQI índice de calidad de activos;

SGI, índice de crecimiento de ventas; DEPI, índice de amortización; SGAI, índice de

gastos de explotación; LVGI, índice de apalancamiento; TATA, índice total devengado

sobre total activo.

El modelo de Beneish adquirió mayor importancia cuando un grupo de

estudiantes del Master of Business Administration de Cornell University aplicando el

modelo de Beneish (1999b) informó de la primera alerta de manipulación de la empresa

Enron (Terreno, Campana y Sattler, 2020). Esta empresa creó más de 800 empresas de

propósito especial, así conseguía más crédito y engañaba a sus inversores. Los entes

reguladores del país no habían captado estas acciones fraudulentas.

En Argentina los estudios sobre fraude financiero no adquieren mayor

importancia. En el presente trabajo veremos como la presión tributaria en el país genera

que las empresas manipulen sus estados financieros con el fin de pagar menos tributos.

Hoy en día, los contribuyentes se valen de artificios (prácticas de manipulación

contable) para evitar cumplir con sus obligaciones tributarias, como, por ejemplo: no

declarando sus ingresos, ocultando documentos o bienes, declarando montos menores a

los reales, entre otros; que ocasionan un gran perjuicio para el país. Esta actividad no

solo es ilícita, sino también es caracterizada como delito ya que le proporciona menos
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recursos al Estado para cumplir con sus funciones. Las altas tasas impositivas y la

presión ejercida por el Estado para obtener el cumplimiento necesario por parte de los

contribuyentes generan como consecuencia un rechazo al pago, total o parcial, de los

mismos (Medina Angeloff, 2016).

Al hablar de los artificios que se valen los contribuyentes para pagar menos

impuestos, hacemos referencia a dos conceptos: Evasión y Elusión Fiscal; el primero,

cuando a través de cualquier medio se engaña o induce a error a la administración

tributaria con el fin de evitar fraudulentamente el cumplimiento de la obligación

tributaria, cuando ya se produjo el nacimiento de la misma con la materialización del

hecho imponible, obteniendo un beneficio económico ilegalmente. Cuando hablamos de

Elusión Fiscal, se hace referencia a evitar que se produzca el hecho imponible utilizando

formas o procedimientos abusivos. (Benedetti E, 2016)

Objetivo General.

Analizar cómo la presión impositiva lleva a las empresas del país a realizar una

manipulación de estados contables.

Objetivos Específicos.

• Describir cuáles son las causas por la que la presión impositiva lleva a

una manipulación de Estados Contables.

• Identificar cuáles son los tipos de manipulación que realizan las

empresas para evitar el pago de tributos.

• Mostrar cuáles son los principales impuestos que llevan a que las

empresas manipulen sus estados para reducir el pago.
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Métodos.

En el presente trabajo se utilizará una investigación de tipo descriptiva, no

experimental. Al tratarse de un análisis descriptivo, al desarrollar el proceso de

investigación se hace con un enfoque cuantitativo (Hernandez Sampieri, 2010).

Se tomará una muestra no probabilística, de manera no aleatoria, conformada

por 5 empresas que cotizan en la Bolsa de Buenos Aires. De las mismas se obtendrán

sus estados contables extraídos de la página de BOLSAR, donde las emisoras deben

presentar su información. Las actividades a las empresas seleccionadas son de son de

distinta índole:

● MORIXE HERMANOS S.A.C.I: Molino Harinero e industrialización,

preparación, compraventa, distribución, transporte, depósito y/o almacenaje de

productos alimenticios en general y/o sus materias primas.

● FUHRMANN S.A: Compra, venta, importación e industrialización de lanas y

pelos.

● CARSA S.A: Comercialización de artículos para el hogar.

● NEA TEX S.A: Fabricación y comercialización de tejidos (telas) de algodón y

calzado.

● AUTOMOTORES PAMPEANOS S.A: Compra y venta de automotores.

El instrumento a utilizar que permitirá realizar el análisis de datos se trata del método

M-score, realizando el cálculo de los indicadores que componen la fórmula con una
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tabla de Excel se podrá obtener el coeficiente por el Método de Beneish para cada

empresa y estimar si existe o no manipulación.

Figura 1: Formulas de indicadores de M-Score.

Fuente: Elaboración propia.
En la Figura 1 se muestra cómo se calculan los distintos índices que forman parte del M-Score.
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Considerando el Impuesto a las Ganancias unos de los principales tributos del

país y teniendo en cuenta lo que la Ley de Impuesto a las Ganancias menciona “todas

las ganancias obtenidas por personas de existencia visible o ideal quedan sujetas al

gravamen de emergencia que establece esta ley”, los principales indicadores a analizar

en este trabajo serán SGAI, índice de gastos de explotación y TATA, índice total

devengado sobre total activo. El primero, ya que un aumento en los gastos de

explotación predispone a una empresa a manipular ganancias y el segundo, permite

detectar el desfasaje entre el beneficio contable y el beneficio efectivo.

Teniendo en cuenta lo que establece Panella Susana y Baronio Alfredo (2020) con

respecto al valor del M-Score podemos decir que los resultados menores a -2.22 la

manipulación es improbable, entre -2.22 y -1.78 puede haber una posible manipulación

y mayores a -1.78 la manipulación es probable.
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Resultados.

Luego de analizar los estados contables de las empresas se observó que los

tributos predominantes son Impuesto a las Ganancias e Impuesto al Valor Agregado,

luego en menor proporción podemos encontrar el Impuesto a los Ingresos Brutos,

Impuesto a los Sellos, entre otros. En las siguientes figuras se muestra cómo el

Impuesto a las Ganancias es uno de los más predominantes en las empresas observadas.

Figura 2: Proporción de Impuesto a las Ganancias.

Fuente: Elaboración propia.

En la Figura 2 podemos observar la proporción del Impuesto a las Ganancias, con respecto a

otros impuestos en la empresa Morixe Hermanos SA. Fuente: Elaboración propia.
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Figura 3: Proporción de Impuesto a las Ganancias.

.

Fuente: Elaboración propia.

En la Figura 3 podemos observar la proporción del Impuesto a las Ganancias, con respecto a

otros impuestos en la empresa Furhmann S.A.

Figura 4: Proporción de Impuesto a las Ganancias.

Fuente: Elaboración propia.

En la Figura 4 podemos observar la proporción del Impuesto a las Ganancias, con respecto a

otros impuestos en la empresa Carsa SA.
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Figura 5: Proporción de Impuesto a las Ganancias.

Fuente: Elaboración propia.

En la Figura 5 podemos observar la proporción del Impuesto a las Ganancias, con respecto a

otros impuestos en la empresa Nea Tex SA.

Figura 6: Proporción de Impuesto a las Ganancias.

Fuente: Elaboración propia.

En la Figura 6 podemos observar la proporción del Impuesto a las Ganancias, con respecto a

otros impuestos en la empresa Automotores Pampeanos SA.
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Por otra parte, se realizó el cálculo de todos los indicadores que componen la

fórmula del M-Score (Tabla 1).

Tabla 1
M-Score para cada empresa.

 

Morixe
Hermanos SACI

Furhmann SA Carsa SA Nea Tex SA
Automotores

Pampeanos SA

DSRI 1.051 0.763 0.871 0.386 0.503

GMI 1.029 1.097 0.911 1.226 0.571

AQI 0.158 1.229 0.677 0.848 0.813

SGI 1.257 0.496 1.040 2.811 1.605

DEPI 0.764 0.991 1.053 1.711 3.674

SGAI 0.921 1.358 0.962 0.356 0.623

LVGI 0.816 0.705 0.842 0.941 0.835

TATA 0.246 0.374 0.196 -0.315 0.024

M-SCORE -1.33 -1.22 -1.76 -2.63 -2.16

Fuente: Elaboración propia.

Con los resultados obtenidos, observamos en la Tabla 1 que en las empresas

Morixe Hermanos S.A.C.I, Fuhrmann S.A y Carsa SA se obtuvo un resultado mayor a

-1.78 por lo que podemos afirmar que existe manipulación de estados contables. Luego,

la empresa Automotores Pampeanos S.A posee un valor entre -2.22 y -1.78 por lo que

existe una posible manipulación y por último la empresa Nea Tex S.A el valor del
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M-Score es menor a -2.22 por lo que podemos afirmar que no existe manipulación de

estados contables.

Utilizando los datos del M-Score, se realizó un análisis de correlación entre los

valores obtenidos de cada uno de los indicadores que forman parte de la fórmula

mencionada, obteniendo los siguientes resultados:

Tabla 2
Análisis de correlación entre las variables y el M-Score.

Fuente: Elaboración propia.

En el análisis de correlación, observamos que los valores que dieron negativos la

relación son inversos entre los indicadores, o entre los indicadores y el M-Score. Al

contrario, si el resultado es positivo la aumentan o disminuyen en el mismo sentido.

Por último, considerando que el Impuesto a las Ganancias es uno de los de

mayor impacto en los estados de las empresas y que puede inducir a manipular los

Estados Contables, se analizó la cuantía de dicho impuesto en el año del cual se está

observando el estado contable con respecto al año anterior, de los cuales se pueden

obtener los siguientes resultados:
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Figura 8: Cuantía del impuesto a las ganancias con respecto al año anterior.

Fuente: Elaboración propia.

En la Figura 8 se puede observar la cuantía del impuesto a las ganancias del año del cual se

analizan los estados con respecto al año anterior. Fuente: Elaboración propia.
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Discusión.

Como mencionamos al comienzo, el objetivo central del trabajo era analizar

cómo la presión impositiva lleva a que las empresas manipulen sus estados contables

con el fin de pagar menos tributos.

Un estudio realizado por el IARAF (Instituto Argentino de Análisis Fiscal) en

2022 indica que en Argentina existen 165 diferentes tributos en el país, considerando

como tributo a impuestos, tasas y contribuciones. El 91% de la recaudación de

Argentina se concentra en 12 tributos, diez son nacionales y el resto son a nivel

provincial. Con estos datos, como lo menciona Medina Angeloff (2016), las causas por

las que los contribuyentes se rehúsan a abonar tributos son múltiples, entre ellas:

● Los contribuyentes no están conformes con el destino de los fondos.

● Los contribuyentes no están satisfechos con el reembolso de ese impuesto

pagado en forma de servicio.

● Equidad horizontal: ya que la presión fiscal puede no ser la misma para

sujetos con la misma capacidad contributiva, es decir que existen personas

con los mismos ingresos que pagan menos tributos.

● Otra causa se relaciona con la economía del contribuyente, ya que le resulta

antieconómico para su renta abonar tantos impuestos.
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● Ignorancia tributaria que tienen muchos sujetos pasivos, es decir, que se

encuentran con demasiadas dificultades al momento de cumplir con sus

obligaciones tributarias.

Las causas mencionadas anteriormente por las que los contribuyentes se niegan

a abonar los tributos son las mismas que llevan a que los mismos manipulen sus estados

contables y que cometan Evasión o Elusión Fiscal.

Al observar los resultados obtenidos, luego del análisis de los estados contables

extraídos de la página de BOLSAR, podemos observar que el Impuesto a las Ganancias

es el de mayor proporción en todas las empresas, como ocurre en la mayoría de las

empresas del país, cuyo objeto de gravamen es la ganancia de las empresas; es por esto

que el análisis central se basa en como las empresas realizan lo que denominan Amat y

Blake (2000) Gestión del Beneficio con prácticas de Contabilidad Creativa.

En los casos de las empresas manipuladoras, tal como los mencionan, se realizan

las siguientes prácticas de contabilidad creativa (Amat y Blake, 2000):

● Reducción de Ingresos: esto se ve reflejado en los indicadores DSRI de las

empresas manipuladoras (Morixie Hermanos SACI 1.051, Furhmann SA 0.763,

Carsa SA 0.871). El crecimiento es muy elevado por lo que se están aumentando

las cuentas por cobrar, lo que indica una manipulación de las ventas,

disminuyéndolas, y por lo tanto reduciendo también la Ganancia (objeto de

gravamen del Impuesto a las Ganancias).

● Aumento de los Egresos: En el indicador GMI podemos observar que un

aumento de los costos de ventas excesivo, como se observa en la empresa

Furhmann SA (1.09681), con el objetivo de reducir el resultado contable.
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Por otra parte, el índice SGAI es menor al año anterior en todos los casos, esto

se traduce en que la empresa aumento sus gastos de explotación (Gastos de

comercialización y Gastos de administración) con respecto al año anterior. Esta

es una práctica utilizada para reducir su ganancia que, como mencionamos

anteriormente, es el objeto que se grava en el Impuesto a las Ganancias.

● Aumento de Activo: En la empresa Furhmann SA vemos que el indicador AQUI

da un resultado de 1.229, esto indica que la empresa capitaliza y por lo tanto

difiere sus costos.

Por otra parte, observando el Análisis de Correlación entre los indicadores y el M-Score

podemos concluir que:

a. El índice AQI tiene una relación inversa con el M-Score, es decir que

cuando el AQI aumenta, M-Score disminuye. Las empresas analizadas

en su conjunto, para reducir sus ganancias a fines de que la base de

cálculo del Impuesto a las Ganancias disminuya a la hora de capitalizar

los gastos, por ejemplo, omiten y lo consideran un Egreso por lo que el

AQI, disminuye, aumentando así el M-Score y dejando a la luz que la

empresa manipula sus estados.

b. Otro de los indicadores que vemos tiene una relación inversa con el

M-Score es LVGI, un aumento en el índice de apalancamiento financiero

puede indicar problemas financieros, que puede llevar a manipular las

cuentas. Es decir que, ante un aumento LVGI, al tener una relación

inversa con M-Score no necesariamente este va a aumentar e indicar
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manipulación, pero es necesario observar si no se lo está haciendo dado a

los problemas financieros del ente.

Según lo estudiado en los autores citados con respecto a que las empresas

utilizan la manipulación de estados contables, se sugiere que quienes realizan la

auditoria de estados contables deben incluir en sus procesos la utilización de los

indicadores de M-score para detectar en ellos prácticas de manipulación.

Conclusión.

Conociendo la composición tributaria del país y las causas por las cuales los

contribuyentes se rehúsan al pago de impuestos, podemos concluir que en Argentina

una de las principales causas de manipulación de estados contables es la cantidad de

tributos que existen en el país, sumado a la disconformidad por parte de los

contribuyentes por la distribución de la recaudación.

Por otra parte, en muchas oportunidades la suma a abonar es una gran proporción de lo

que las empresas recaudan, lo que también influye en la recaudación de los impuestos.

Esto queda en evidencia, ya que, de 5 empresas analizadas, el 60% Manipula sus

Estados y el restante 40% no se puede asegurar de que no lo hagan. Por esto, se

considera de gran importancia que se aplique dentro de las técnicas de Auditoria la

utilización del índice de M-Score, y de esta manera, como se menciona en la

introducción, la información contable brindada sea de mayor confiabilidad. Además,

permitirá controlar que quienes confeccionan dichos estados contables actúen con

diligencia, de acuerdo con las normas profesionales y técnicas.
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Anexos.

Anexo 1

Estados de Situación Patrimonial y Estados de Resultados de las empresas

analizadas.
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Anexo 2

Cálculo de los indicadores del M-Score por empresa.
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